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Actividades del periodo comprendido entre el 15
Junioy 12 de julio

Obligacion Informe # 4

Ficha: 2281213,2281232,2281244

Fecha: 16 JUNIO 2021

Actividad de proyecto: Analizar el entorno productivo y comercial de las distribuidoras de productos
de consumo masivo de acuerdo con las variables externas e internas

Fase: ANALISIS

Actividad de aprendizaje desarrollada: Definir el concepto de cliente, tipos de clientes,
caracteristicas de comportamiento de compra, diferencia entre cliente, usuario, consumidor y
comprador, segmentos de mercado, desarrollando en parejas taller direccionado por el Docente,
teniendo en cuenta el material de apoyo.

Institucion:IE Nuestra Sefiora de la Consolacion
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Obligacion Informe #4 Y 5

Ficha: 2102464,2102473,2102474

Fecha: 17 JUNIO 2021

Actividad de proyecto: Medir el impacto de la aplicacion de las actividades de mercadeo y ventas
de acuerdo con los objetivos planteados.

Fase: EVALUACION

Actividad de aprendizaje desarrollada: Conocer las ventas: presupuestos y metas, tipos
indicadores de gestién, evidencia que se llevara a cabo por medio de actividad evaluatoria de taller
sobre indicadores de gestién
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Instituciéon:IE Nuestra Sefiora de la Consolacion

Registro fotografico: si
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Obligacion Informe # 1

Ficha: 2281213,2281232,2281244

Fecha: 18 JUNIO 2021

Fase: ANALISIS

Actividad de aprendizaje desarrollada: ACOMPANAMIENTO PEDAGOGICO
TEMA: DESARROLLO DE LA PLANEACION PEDAGOGICA CON GRADOS 1°, EVALUACIONES.

Instituciéon:IE Nuestra Sefiora de la Consolacion

Registro fotogréfico: si
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Nombre del programa:  COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS MASIVOS
Ficha de caracterizacion: 2281213

Ruta de aprendizaje: RUTA_2281213

Cadigo de la ruta: 2530846

Estado de la ruta: ACTIVA

Competencias relacionadas con el

Cadigo de la competencia: 5860

Nombre de la competencia: ~ REALIZAR LAS VENTAS DE PRODUCTOS Y SERVICIOS DE ACUERDO CON
LAS NECESIDADES DE LOS CLIENTES Y OBJETIVOS DEL PLAN DE

Criterio de evaluacion ORIENTA LOS CLIENTES CONSIDERANDO LAS NECESIDADES LAS
CLASIFICACIONES DEFINIDAS POR LA ORGANIZACION Y LOS PROSPECTOS
DE ACUERDO CON LOS PERFILES, EL MERCADO EN EL QUE EL PARTICIPA'Y
LAS POLITICAS COMERCIALES.
ORGANIZA LA INFORMACION OBTENIDA DEL CLIENTE SEGUN LOS
PROCEDIMIENTOS Y METODOS Y PROTOCOLOS ESTABLECIDOS POR LA
EMPRESA.
PRESENTA LOS BENEFICIOS, CARACTERISTICAS, GARANTIAS Y
CE “’ALOR AGREGADO DE LOS
SEN LA INFORMACION Y LAS
COMPARIA A TRAVES DE

Obligacion Informe # 4

Ficha: 2281213

Fecha: 21 JUNIO 2021

Actividad de proyecto: Analizar el entorno productivo y comercial de las distribuidoras de productos
de consumo masivo de acuerdo con las variables externas e internas

Fase: ANALISIS

Actividad de aprendizaje desarrollada: Definir el concepto de cliente, tipos de clientes,
caracteristicas de comportamiento de compra, diferencia entre cliente, usuario, consumidor y
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comprador, segmentos de mercado, desarrollando en parejas taller direccionado por el Docente,
teniendo en cuenta el material de apoyo.

Instituciéon:IE Nuestra Sefiora de la Consolacion
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Obligacion Informe # 4

Ficha: 2281232

Fecha: 21 JUNIO 2021

Actividad de proyecto: Analizar el entorno productivo y comercial de las distribuidoras de productos
de consumo masivo de acuerdo con las variables externas e internas

Fase: ANALISIS
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Actividad de aprendizaje desarrollada: Definir el concepto de cliente, tipos de clientes,
caracteristicas de comportamiento de compra, diferencia entre cliente, usuario, consumidor y
comprador, segmentos de mercado, desarrollando en parejas taller direccionado por el Docente,
teniendo en cuenta el material de apoyo.
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Obligacion Informe # 4

Ficha: 2281244

Fecha: 21 JUNIO 2021

Actividad de proyecto: Analizar el entorno productivo y comercial de las distribuidoras de productos
de consumo masivo de acuerdo con las variables externas e internas

Fase: ANALISIS
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Actividad de aprendizaje desarrollada: Definir el concepto de cliente, tipos de clientes,
caracteristicas de comportamiento de compra, diferencia entre cliente, usuario, consumidor y
comprador, segmentos de mercado, desarrollando en parejas taller direccionado por el Docente,
teniendo en cuenta el material de apoyo.
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Obligacion Informe #4 Y 5

Ficha: 2102464,2102473,2102474

Fecha: 22 JUNIO 2021

Actividad de proyecto: Medir el impacto de la aplicacion de las actividades de mercadeo y ventas
de acuerdo con los objetivos planteados.
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Fase: EVALUACION.

Actividad de aprendizaje desarrollada: Conocer las ventas: presupuestos y metas, tipos
indicadores de gestién, evidencia que se llevara a cabo por medio de actividad evaluatoria de taller
sobre indicadores de gestion
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Obligacion Informe # 4

Ficha: 22281213,2281232,2281244

Fecha: 23 JUNIO 2021

Actividad de proyecto: Analizar el entorno productivo y comercial de las distribuidoras de productos
de consumo masivo de acuerdo con las variables externas e internas

Fase: ANALISIS

Actividad de aprendizaje desarrollada: Definir el concepto de cliente, tipos de clientes,
caracteristicas de comportamiento de compra, diferencia entre cliente, usuario, consumidor y
comprador, segmentos de mercado, desarrollando en parejas taller direccionado por el Docente,
teniendo en cuenta el material de apoyo.

Institucion:IE Nuestra Sefiora de la Consolacion

Registro fotogréfico: si
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Obligacion Informe 1

Ficha: 2102464,2102473,2102474

Fecha: 24 JUNIO 2021

Fase: EVALUACION

Actividad de aprendizaje desarrollada: Apoyo tecno pedagogico, desarrollo de guias,
evaluaciones, instrumentos y seguimiento a formacion.

Instituciéon:IE Nuestra Sefiora de la Consolacion
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Obligacion Informe #4 Y 5

Ficha: 2102473

Fecha: 29 JUNIO 2021

Actividad de proyecto: Medir el impacto de la aplicacion de las actividades de mercadeo y ventas
de acuerdo con los objetivos planteados.

Fase: EVALUACION.

Actividad de aprendizaje desarrollada: Conocer las ventas: presupuestos y metas, tipos
indicadores de gestién, evidencia que se llevara a cabo por medio de actividad evaluatoria de taller
sobre indicadores de gestion

Instituciéon:IE Nuestra Sefiora de la Consolacion

Registro fotografico: si
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Obligacion Informe 1

Ficha: 2102464

Fecha: 29 JUNIO 2021

Actividad de proyecto: Analizar el entorno productivo y comercial de las distribuidoras de productos
de consumo masivo de acuerdo con las variables externas e internas

Fase: ANALISIS

Actividad de aprendizaje desarrollada: Definir el concepto de cliente, tipos de clientes,
caracteristicas de comportamiento de compra, diferencia entre cliente, usuario, consumidor y
comprador, segmentos de mercado, desarrollando en parejas taller direccionado por el Docente,
teniendo en cuenta el material de apoyo.

Institucion:IE Nuestra Sefiora de la Consolacion

Registro fotogréfico: si
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EXCUSA NO LABOR FECHA : 6 JULIO CORREO ELECTRONICO ENVIADO A LIDER
ARTICULACION CON SOPORTES
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Archove Cueda s2enito » otra solicitud de resnidn

C Notas Dhagd Ferrundo Solancs Bustta > § Graties
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]
3

ACTIVIDAD: SEMANA DE ALISTAMIENTO

FECHA: 7 JULIO 2021

PILDORA : HERRAMIENTAS TECNICO DIDACTICAS APLICADAS A LA FPI

Registro fotogréfico: si
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é Evento en vivo

ACTIVIDAD: SEMANA DE ALISTAMIENTO

FECHA: JULIO 2021

PILDORA : INSTRUMENTOS DE EVALUACION

Registro fotogréfico: si
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SENA

INSTRUMENTOS
DE EVALUACION

DEL
APRENDIZAJE

ACTIVIDAD: SEMANA DE ALISTAMIENTO

FECHA: 9 JULIO 2021

PILDORA : CONSTRUCCION DEL SER CON ENFOQUE DIFERENCIAL TENIENDO EN CUENTA
LOS DESAFIOS DE LA ACTUALIDAD

Registro fotografico: si
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YEL SER CON ENFOQUE DIFERENCIAL TENIENDO EN CUENTA LOS DESAFT

IGUALDAD -EQUIDAD

ACTIVIDAD: SEMANA DE ALISTAMIENTO
FECHA: 12 JULIO 2021 horario 8am a 12 m

18
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Actividad ejecutada: Evaluacion de ruta de aprendizaje: 2281213, 2281232,
2281244,2102464,2102473,2102474

Registro fotografico: si

€ 5 C A Noesseguro | senasofiaplus.edu.cofsofia/home/principalfaces * @
Instructor v ==
. X Evaluacion ruta de aprendizaje masivo
[# Disefio Curricular <
Opciones de bisqueda
[ Ejecucion de la Formacion v
Administrar Ruta de Aprendizaje ~ Ficha de caracterizacion® 2281244 COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS

MASIVOS

Consultar Ruta del Aprendiz
PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO

Competencia de 2prendizele’ 1 c\ic, CON LOS DEMAS Y CON LANATURALEZA ™

Generar Bxcel de Flaneacion FN I OR CONTFXTOS | ARORAI ¥ SOCIAI

Pedagagica
[Aprendices ]
Generar PDF de Proyecto Formativo
Gestion de I Ruta de Aprendizae TI 1115419110 ANASOFIA SERNAMARIN Formacion
TI 1115418853 JOSE EFRAIN RIOS BUSTAMANTE Formacion
Asociar Aprendiz a una Ruta de
Aprendizaie TI 1115419571 JULIO HERNAN MARIN MARIN Formacion
TI 1107841565 JUAN JOSE CACERES ZAPATA Formacion
Evaluar Ruta de Aprendizaje
TI 1112619719 BRAIAN STIVEN CARDONAMORALES Formacion
Evaluar Ruta de Aprendizaje Masivo TI 1115419190 JUAN PABLO DELGADO GONZALEZ Formacion
Listar Aprendices Asociados a Ruta TI 1115418764 JIRIANNY LONDORIO S0TO Formacion
TI 1115419349 HEIDI LORENA GIRALDO VASCO Formacion
Reconocimiento de Aprendizaje
Previos Masivo TI 1072920121 JHOAN SEBASTIAN VANEGAS HENAQ Formacion
TI 1115419166 JORGE ANDRES BEDOYA LOAIZA Formacion
Reconocimiento de Aprendizajes
Previos TI 111377816 JUAN MIGUEL CASTANO QUINTERO Formacion
TI 1115419290 LAURA CAMILA CARDONA SUAREZ Formacion

SOFIA Plus Version 9.0.56 Powered by SENA - © SENA 2018 -+ Bogota - Colombia- *-a215;

= A @ mdl - EECOH0% G 26°C Muynubiado 1O H 6 9 0 @0 z 9 e o0 B

CURSO: INSTRUMENTOS DE EVALUACION

FECHA: 12 JULIO 2021 horario 2 PM a 4 PM

Actividad ejecutada:Se realizo segln guia de aprendizaje actividades solicitadas

Registro fotogréfico: si
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Autoguardado @) ™1 D~ 7Y A~ 2+ < FVINENCIAS ILINIO V ILILIO - Mada o idad ~ manual Martala ~ EM | — a
Microsoft Teams == 5
Archivo  Inicio ! © Comentarios
o Solicitar control & & - IR

A 1a grabacién se ha iniciado. Esta reunion se est4 grabando. Al unirse, da su consentimiento para que se grabe. Politica de privacidad

PROCESO DE GESTION DE FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL
FORMATO GUIA DE APRENDIZAJE

1. IDENTIFICACION DE LA GUIA DE APRENDIZAJE

N dol Progiama de Formacen Elsborcon g wstumentos de

Edison Steve Rodriguez Forerg

o b @ @ IR 200p. m.
@ o o e 7

2 12/07/2021

000 O

Beatriz Marieth Herrer... &

Pigina36de36 39palabras [ Espaiiol (Colombia) [® . Concentracién B - ] + 228%
= = . = 206 p. m.
| L H © = - ¢ (0) n % G 31°C Parcsoleado IO B & P QO F @ 7z dx & & 12/07';2021

OBLIGACION 5 DEL INFORME: Aplicar segun la modalidad, estrategias de ensefianza, aprendizaje,
seguimiento y evaluacién de acuerdo con los lineamientos pedagdgicos y metodoldgicos de la
entidad.

Programa: Técnico En Comercializacidon de Productos Masivos

Fichas: 2102464,2102473,2102474,2281213,2281232,2281244 Estrategias utilizadas
con los aprendices de las diferentes fichas.

Fecha: Junio 16 de 2021

Institucién educativa: Nuestra sefiora de la consolacién
Actividad de aprendizaje desarrollada: Exposiciones plataforma meet Google
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TIEMPO ACT. APOYO A LA FORMACION

INSTRUCTOR: ROY MARTELO THORRENS

CENTRO DE

FORMACION: CENTRO AGROPECUARIO DE BUGA

FECHA INICIAL: 01/07/2021 00:00:00

FECHA FINAL: 31/07/2021 23:59:59

ACTIVIDADES ACADEMICAS

DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

LINEAMIENTOS DE LA ORGANIZACION.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

FICHA 2281213 - COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS MASIVOS

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA'Y
AUDITIVA

HACER SEGUIMIENTO A LOS CLIENTES CON BASE EN LOS
ACUERDOS COMERCIALES Y EL PLAN DE SERVICIO A
CLIENTES.

IMPULSAR LAS VENTAS EN EL PUNTO DE VENTA DE
ACUERDO CON LAS ESTRATEGIAS Y POLITICAS DE
VENTAS.

ORGANIZAR LAS ACCIONES DE EXHIBICION Y MERCHANDISING DE PRODUCTOS EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN

INTERACTUAR CON CLIENTES DE ACUERDO CON
POLITICAS Y ESTRATEGIAS DE SERVICIO DE LA COMPANIA

INVENTARIAR LOS MATERIALES, EQUIPOS Y ELEMENTOS,
TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA
ORGANIZACION.

12/07/21 06:24 PM
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MANEJAR PRESUPUESTOS APLICANDO LAS POLITICAS

» COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: EMPRESARIALES Y LA NORMATIVIDAD.

PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

REALIZAR LAS VENTAS DE PRODUCTOS Y SERVICIOS DE
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE LOS CLIENTES Y
OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

IDENTIFICAR LOS RECURSOS NECESARIOS PARA EL DESARROLLO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN LA
POLITICA DE MERCADEDO.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

APLICAR EN LA RESOLUCION DE PROBLEMAS REALES DEL SECTOR PRODUCTIVO, LOS CONOCIMIENTOS, HABILIDADES Y
DESTREZAS PERTINENTES A LAS COMPETENCIAS DEL PROGRAMA DE FORMACION ASUMIENDO ESTRATEGIAS Y METODOLOGIAS
DE AUTOGESTION

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 28,00

FICHA 2102464 - COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS MASIVOS
DE APRENDIZAJE:

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA'Y

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: AUDITIVA

HACER SEGUIMIENTO A LOS CLIENTES CON BASE EN LOS
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ACUERDOS COMERCIALES Y EL PLAN DE SERVICIO A
CLIENTES.
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IMPULSAR LAS VENTAS EN EL PUNTO DE VENTA DE
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ACUERDO CON LAS ESTRATEGIAS Y POLITICAS DE
VENTAS.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

ORGANIZAR LAS ACCIONES DE EXHIBICION Y MERCHANDISING DE PRODUCTOS EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
LINEAMIENTOS DE LA ORGANIZACION.

INTERACTUAR CON CLIENTES DE ACUERDO CON B
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: POLITICAS Y ESTRATEGIAS DE SERVICIO DE LA COMPANIA

INVENTARIAR LOS MATERIALES, EQUIPOS Y ELEMENTOS,
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA
ORGANIZACION.

MANEJAR PRESUPUESTOS APLICANDO LAS POLITICAS

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: EMPRESARIALES Y LA NORMATIVIDAD.

PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

REALIZAR LAS VENTAS DE PRODUCTOS Y SERVICIOS DE
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE LOS CLIENTES Y
OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEDO.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

IDENTIFICAR LOS RECURSOS NECESARIOS PARA EL DESARROLLO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN LA
POLITICA DE MERCADEO.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

APLICAR EN LA RESOLUCION DE PROBLEMAS REALES DEL SECTOR PRODUCTIVO, LOS CONOCIMIENTOS, HABILIDADES Y )
DESTREZAS PERTINENTES A LAS COMPETENCIAS DEL PROGRAMA DE FORMACION ASUMIENDO ESTRATEGIAS Y METODOLOGIAS
DE AUTOGESTION

12/07/21 06:24 PM Page 3 of 10



HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 24,00

DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

LINEAMIENTOS DE LA ORGANIZACION.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

FICHA 2102474 - COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS MASIVOS

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y
AUDITIVA

HACER SEGUIMIENTO A LOS CLIENTES CON BASE EN LOS
ACUERDOS COMERCIALES Y EL PLAN DE SERVICIO A
CLIENTES.

IMPULSAR LAS VENTAS EN EL PUNTO DE VENTA DE
ACUERDO CON LAS ESTRATEGIAS Y POLITICAS DE
VENTAS.

ORGANIZAR LAS ACCIONES DE EXHIBICION Y MERCHANDISING DE PRODUCTOS EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN

INTERACTUAR CON CLIENTES DE ACUERDO CON
POLITICAS Y ESTRATEGIAS DE SERVICIO DE LA COMPANIA

INVENTARIAR LOS MATERIALES, EQUIPOS Y ELEMENTOS,
TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA
ORGANIZACION.

MANEJAR PRESUPUESTOS APLICANDO LAS POLITICAS
EMPRESARIALES Y LA NORMATIVIDAD.

PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

12/07/21 06:24 PM
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REALIZAR LAS VENTAS DE PRODUCTOS Y SERVICIOS DE
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE LOS CLIENTES Y
OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

IDENTIFICAR LOS RECURSOS NECESARIOS PARA EL DESARROLLO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN LA
POLITICA DE MERCADEO.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

APLICAR EN LA RESOLUCION DE PROBLEMAS REALES DEL SECTOR PRODUCTIVO, LOS CONOCIMIENTOS, HABILIDADES Y
DESTREZAS PERTINENTES A LAS COMPETENCIAS DEL PROGRAMA DE FORMACION ASUMIENDO ESTRATEGIAS Y METODOLOGIAS
DE AUTOGESTION

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 32,00

FICHA 2281244 - COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS MASIVOS
DE APRENDIZAJE:

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: AUDITIVA

HACER SEGUIMIENTO A LOS CLIENTES CON BASE EN LOS
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ACUERDOS COMERCIALES Y EL PLAN DE SERVICIO A
CLIENTES.

IMPULSAR LAS VENTAS EN EL PUNTO DE VENTA DE
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ACUERDO CON LAS ESTRATEGIAS Y POLITICAS DE
VENTAS.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

ORGANIZAR LAS ACCIONES DE EXHIBICION Y MERCHANDISING DE PRODUCTOS EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
LINEAMIENTOS DE LA ORGANIZACION.
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INTERACTUAR CON CLIENTES DE ACUERDO CON
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  POLITICAS Y ESTRATEGIAS DE SERVICIO DE LA COMPANIA

INVENTARIAR LOS MATERIALES, EQUIPOS Y ELEMENTQOS,
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA
ORGANIZACION.

MANEJAR PRESUPUESTOS APLICANDO LAS POLITICAS

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: EMPRESARIALES Y LA NORMATIVIDAD.

PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

REALIZAR LAS VENTAS DE PRODUCTOS Y SERVICIOS DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE LOS CLIENTES Y
OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEDO.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

IDENTIFICAR LOS RECURSOS NECESARIOS PARA EL DESARROLLO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN LA
POLITICA DE MERCADEDO.

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

APLICAR EN LA RESOLUCION DE PROBLEMAS REALES DEL SECTOR PRODUCTIVO, LOS CONOCIMIENTOS, HABILIDADES Y
DESTREZAS PERTINENTES A LAS COMPETENCIAS DEL PROGRAMA DE FORMACION ASUMIENDO ESTRATEGIAS Y METODOLOGIAS
DE AUTOGESTION

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 20,00

FICHA 2281232 - COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS MASIVOS
DE APRENDIZAJE:
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COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: AUDITIVA

HACER SEGUIMIENTO A LOS CLIENTES CON BASE EN LOS
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ACUERDOS COMERCIALES Y EL PLAN DE SERVICIO A
CLIENTES.

IMPULSAR LAS VENTAS EN EL PUNTO DE VENTA DE
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ACUERDO CON LAS ESTRATEGIAS Y POLITICAS DE
VENTAS.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

ORGANIZAR LAS ACCIONES DE EXHIBICION Y MERCHANDISING DE PRODUCTOS EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
LINEAMIENTOS DE LA ORGANIZACION.

INTERACTUAR CON CLIENTES DE ACUERDO CON
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  POLITICAS Y ESTRATEGIAS DE SERVICIO DE LA COMPANIA

INVENTARIAR LOS MATERIALES, EQUIPOS Y ELEMENTOS,
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA
ORGANIZACION.

MANEJAR PRESUPUESTOS APLICANDO LAS POLITICAS

» COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: EMPRESARIALES Y LA NORMATIVIDAD.

PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

REALIZAR LAS VENTAS DE PRODUCTOS Y SERVICIOS DE
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE LOS CLIENTES Y
OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

IDENTIFICAR LOS RECURSOS NECESARIOS PARA EL DESARROLLO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN LA
POLITICA DE MERCADEO.
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* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

APLICAR EN LA RESOLUCION DE PROBLEMAS REALES DEL SECTOR PRODUCTIVO, LOS CONOCIMIENTOS, HABILIDADES Y )
DESTREZAS PERTINENTES A LAS COMPETENCIAS DEL PROGRAMA DE FORMACION ASUMIENDO ESTRATEGIAS Y METODOLOGIAS
DE AUTOGESTION

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 28,00

FICHA 2102473 - COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS MASIVOS
DE APRENDIZAJE:

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA'Y

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: AUDITIVA

HACER SEGUIMIENTO A LOS CLIENTES CON BASE EN LOS
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ACUERDOS COMERCIALES Y EL PLAN DE SERVICIO A
CLIENTES.

IMPULSAR LAS VENTAS EN EL PUNTO DE VENTA DE
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ACUERDO CON LAS ESTRATEGIAS Y POLITICAS DE
VENTAS.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

ORGANIZAR LAS ACCIONES DE EXHIBICION Y MERCHANDISING DE PRODUCTOS EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
LINEAMIENTOS DE LA ORGANIZACION.

INTERACTUAR CON CLIENTES DE ACUERDO CON B
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  POLITICAS Y ESTRATEGIAS DE SERVICIO DE LA COMPANIA

INVENTARIAR LOS MATERIALES, EQUIPOS Y ELEMENTOS,
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA
ORGANIZACION.
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MANEJAR PRESUPUESTOS APLICANDO LAS POLITICAS

» COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: EMPRESARIALES Y LA NORMATIVIDAD.

PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

REALIZAR LAS VENTAS DE PRODUCTOS Y SERVICIOS DE
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE LOS CLIENTES Y
OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

IDENTIFICAR LOS RECURSOS NECESARIOS PARA EL DESARROLLO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN LA
POLITICA DE MERCADEDO.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

APLICAR EN LA RESOLUCION DE PROBLEMAS REALES DEL SECTOR PRODUCTIVO, LOS CONOCIMIENTOS, HABILIDADES Y
DESTREZAS PERTINENTES A LAS COMPETENCIAS DEL PROGRAMA DE FORMACION ASUMIENDO ESTRATEGIAS Y METODOLOGIAS
DE AUTOGESTION

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 28,00

TOTAL HORAS ACTIVIDADES ACADEMICAS: 160,00

EVENTOS DE DIVULGACION TECNOLOGICA - EDT's

FICHA FECHA INICIO FECHA FINAL EVENTO HORAS

TOTAL TIEMPO EDT's: 0,00

ACTIVIDADES ADICIONALES

FECHA INICIAL FECHA FINAL ACTIVIDAD HORAS
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TOTAL ACTIVIDADES ADICIONALES: 0,00

INSTRUCTOR: ROY MARTELO THORRENS

CENTRO DE
FORMACION: CENTRO AGROPECUARIO DE BUGA
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